
Ogni macchina ha una storia da raccontare. Il nostro compito 
è trovare il progetto giusto per il suo prossimo capitolo.

Chi ha successo in questo settore non vede solo macchine, 
ma opportunità. Opportunità per creare connessioni,  
sviluppare nuovi mercati e individuare la soluzione più adatta 
per ogni cliente. È così che da un incontro nascono  
collaborazioni durature e da un’opportunità prende forma un 
successo sostenibile.

LE TUE RESPONSABILITÀ
- Sviluppare nuovi mercati e ampliare una rete di contatti  
   solida, ampia e qualificata
- Gestire e sviluppare il nostro mercato dell’usato
- Costruire e consolidare relazioni durature con i clienti,  
   basate su fiducia, competenza e collaborazione
- Valutare macchine e attrezzature insieme ai nostri esperti  
   e preparare offerte mirate

IL TUO PROFILO
- Capacità di riconoscere opportunità e trasformarle in  
   soluzioni concrete 
- Attitudine a costruire relazioni basate su fiducia,  
   competenza e collaborazione 
- Iniziativa, autonomia e spirito imprenditoria
- Interesse per le macchine e per i loro molteplici ambiti di 
   applicazione 
- Entusiasmo nello sviluppare nuovi mercati e valorizzare  
   potenziali ancora inespressi

COSA TI ASPETTA
- Un percorso di inserimento e affiancamento  
   personalizzato
- Formazione continua e opportunità di crescita  
   professionale
- Un ruolo dinamico e di responsabilità, con ampio spazio  
   per iniziativa e autonomia
- Un team motivato che condivide conoscenze e celebra  
   insieme i successi
- Eventi aziendali e momenti di convivialità

Il nostro motto: valorizzare i talenti. Apprezzare le 
competenze. Retribuire equamente il rendimento - 
in conformità con la direttiva (UE) 2023/970.

Contattaci e diventa parte 
del nostro Niederstätter-Team!

Chiamaci! 0471 061 111
Inviaci un’e-mail! jobs@niederstaetter.it
Scrivici su Whatsapp! 0471 061 111
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CONSULENTE COMMERCIALE 
MERCATO DELL’USATO  
(F/M/D)


